Geschaftszahlen




Highlights H1 2025

MLP kommt auf strategisch angelegtem Wachstumspfad weiter voran
* Hochststande bei Gesamterlosen (529 Mio. Euro) durch Ausbau in allen Leistungsbereichen

 Hochststande bei zentralen Bestandskennzahlen fiir die zukiinftige Erl6sentwicklung: /
Betreutes Vermogen (63,9 Mrd. Euro) und Bestand Sachversicherung (785 Mio. Euro)

* Prognose 2025 bestatigt: EBIT von 100 bis 110 Mio. Euro

* Planung 2028 bekraftigt: Deutliches Wachstum auf EBIT von 140 bis 150 Mio. Euro
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Neuer Hochststand bei Gesamterlosen

Wiederkehrende Erlose
Anteil an Umsatzerlosen, zum 31.12.2024

Gesamterlose des MLP Konzerns
in Mio. Euro, zum 30.06.

473
422
359
221
68 %
O der Umsatzerlése
2024 waren wiederkehrend

2005 2020 2021 2022 2023 2024 2025

* Jahrliche Wachstumsrate CAGR (Zeitraum H1 2020 - H1 2025)
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Wachstum in allen Leistungsbereichen

Umsatzerlose nach Leistungsbereichen
in Mio. Euro, zum 30.06., Vorjahreswerte in Klammern

Vermogen 244 (240) Vorsorge 130 (123)
Vermogensmanagement 182  (176) +3% Altersvorsorge 94 (93)
Zinsgeschaft 40 (46) -12 % Krankenversicherung 36 (31)
Immobilienvermittlung 15 (12) +32 %

Finanzierung 7 (6) +14 %

Sonstiges

Immobilienentwicklung 0 (3) -98 % Sachversicherung 139  (131)
Ubrige Beratungsvergiitung 5 (4) +12 %

+1 %
+17 %

+6 %
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Hochststande bei wichtigen Bestandsgrof$en

Bestand in der Sachversicherung
in Mio. Euro, zum 31.12. bzw. zum 30.06.

Betreutes Vermogen*
in Mrd. Euro, zum 31.12. bzw. zum 30.06.

* %
14 % CAGR
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* enthélt Vermogensmanagement und Zinsgeschaft *** ab 2021 inkl. Erstkonsolidierung der Gesellschaften des Segments
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Entwicklung der Kundenzahlen

Familienkunden
in Tausend, zum 31.12. bzw. zum 30.06.

580

569
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555

~

591

2020 2021 2022 2023

2024
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Q2 2025

Firmen- und institutionelle Kunden
in Tausend, zum 31.12. bzw. zum 30.06.

28,4
27,4

24,8

22,5

2020 2021 2022 2023

28,0

2024

28,0
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EBIT bei 42,7 Mio. Euro

Ergebnisentwicklung

Gesamterlose 529,1

EBIT 42,7
Finanzergebnis -0,9
EBT 41,8
Steuern -12,9
Konzernergebnis 28,9
EPS in Euro 0,26

514,3
48,7
5,5
54,1
-16,4
37,8
0,35

+3 %
-12 %
-117 %
23 %
21 %
-23 %
-24 %

Bilanzkennzahlen

Bilanzsumme 4.169 Mio. Euro
Eigenkapital 561 Mio. Euro
Eigenkapitalquote 13,4 %
Eigenkapitalrendite 51%
Eigenmittelquote 18,1 %
Liquidity Coverage Ratio (LCR) 1.093 %

Detaillierte Informationen finden Sie auf unserer Website: https://mlp-se.de/unternehmenskalender/ergebnisse-zum-1-halbjahr-und-2-quartal-2025/
Definitionen der Kennzahlen finden Sie auf unserer Website: https://mlp-se.de/investoren/mlp-aktie/kennzahlen/

MLP
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Kl steigert Kundennutzen und schafft Prozesseffizienz

Entwicklungsschritte bis zu einem KI-Service-Agent:

Smart FAQs und
Prozessvervollstandigung

bieten Kunden Echtzeit-Antworten sowie
eine effiziente Prozessbegleitung

End-to-End Abwicklung

ermoglicht umfassende und fallabschlieffende
Bearbeitung von Serviceprozessen

Der KI-Service-Agent bietet Kunden jederzeitige Erreichbarkeit
und vollumfangliche Bearbeitung einfacher Anliegen

10

Erstes Beispiel

aus dem
MLP Konzern

Bei DOMCURA lGbernimmt ein
Kl-Agent die End-to-End
Abwicklung von allen
Sachversicherungsschaden

Schadenmeldung
durch Kunden

Prozess-

vervollstandigung

Fallbearbeitung
& Abwicklung

Auszahlung
an Kunden

MLP



Ausbau Firmenkunden: Wachsende Digitalplattform
:pxtra zur Bedienung des Corporate Benefits Marktes

:prtra

In Zeiten des Fachkrafte- Arbeitgebgr Iegt Budget Mlta"rbelter wéhlt' Umsetzung iber digitale Plattform
. und Benefit-Mix fest gewlinschte Benefits aus
mangels unterstitzen

Corporate Benefits MLP bietet Firmenkunden attraktive

Ur]terne.hmep bei der Losungen im Bereich Corporate Benefits
Mitarbeiterbindung

und -gewinnung. © © ©
OPNV- Fitness- Sachbeziige
Ticket Angebote
o o ©
Betriebliche Betriebliche Kinderbetreuungs
Altersvorsorge Krankenversicherung kosten
Beratungslosungen aus Sowie weitere
dem MLP Konzern von: s Corporate Benefits

11

©

Custom
Benefits

©

Essens-
zuschuss

Erfolgreiches
Wachstum

Bereits
> 200 Firmenkunden

Bereits

> 10.000 User

Skalierbarkeit durch
den Einsatz von Kl

MLP



Ausbau Firmenkunden: Neue Digitalplattform
RVM SmartProtect zur ErschlieBung des KMU-Marktes

RVM Gruppe

Industrieversicherung

Zielgruppe Firmenkunden:
Industriekunden

RVM SmartProtect
Gewerbeversicherung

Zielgruppe Firmenkunden:

Gewerbliche Kunden

Know-how & Spezialisten

RVM SmartProtect

als digitale End-to-End-Plattform

Aufbau virtuelles Expertenteam
fiir MLP Berater

Digitalisierung gesamter Betriebsprozess

ya

EE:I Entwicklung eigener Konzepte
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Prognose 2025 bestatigt

Umsatzerlose

EBIT
sehr positiv: ++, positiv: +, neutral: 0, negativ: -, sehr negativ: --

in Mio. Euro, zum 31.12.
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70,7
Vermogen

59,4

2020 2021 2022 2023 2024 2025e

Prognose

Prognose enthalt nur in geringem Umfang erfolgsabhangige Verglitungen
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Planung 2028 bekraftigt — Weiteres deutliches Wachstum

Bestand in der Sachversicherung

Betreutes Vermogen
in Mio. Euro, zum 31.12.

EBIT
in Mrd. Euro, zum 31.12.

Gesamterlose
in Mio. Euro, zum 31.12.

in Mio. Euro, zum 31.12.

1.300'1-400 1 000_1-100
1.067
751
2024 2028p 2024 2028p 2024 2028p 2024 2028p
Planung Planung Planung Planung

Planung enthalt nur in geringem Umfang erfolgsabhangige Verglitungen

MLP
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Planung 2028 bekraftigt: Wachstum

in allen Leistungsbereichen EBIT 140 — 150 Mio. Euro

Gesamterlose 1,3 —1,4 Mrd. Euro

Planung + Digitalisierungsstrategie
2028 + Kosteneffizienz
+ PotenzialerschlieBung im
Firmenkundengeschaft aus dem
breiten MLP Netzwerk heraus Absicherung
+ Ausbau Bestand Sachversicherung

+ Demografische Entwicklung erh6ht
auf1,0-1,1 Mrd. Euro

Beratungsbedarf bei Familienkunden

+ Fachkraftemangel fordert Nachfrage nach
Corporate Benefits (u. a. betriebliche
Krankenversicherung und betriebliche
Altersvorsorge) im Firmenkundengeschaft

Vorsorge
+ PotenzialerschlieBung bei
Familienkunden, ebenso bei
hochvermégenden und bei
institutionellen Kunden
+ Ausbau betreutes Vermogen

auf 75 — 81 Mrd. Euro

Vermogen

Prognose EBIT 100 — 110 Mio. Euro
2025

3 | PROGNOSE 2025 UND PLANUNG 2028
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Zusammenfassung

* Ergebnisprognose fir das Gesamtjahr 2025 bestatigt — strategisch entwickelte
Aufstellung bewahrt sich gerade auch in herausfordernden Marktphasen

e Kinstliche Intelligenz im Rahmen unserer Digitalstrategie sowie strategischer
Ausbau des Firmenkundengeschafts als zusatzliche Wachstumstreiber /

* Nachhaltiger Wachstumskurs, gleichzeitig forcierte Umsetzung von
Innovationen — Mittelfristplanung fir Ende 2028 bekraftigt



Bei Frager{ stehen wir lhnen gerne zur Verfliigung
lhre Ansprechpartner

Informationen tiber bevorstehende Veranstaltungen finden Sie auf unserer Website: ? e\ &
https://mIp—se.de/investoren/finanzk_aIender/ , # :
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